Modnica Valencia Ramirez

Ejecutiva Comercial de Empresas
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Experiencia profesional

Junio 2013
Cargo:
Funcion:

Enero 2009
Cargo:
Funcion:

Nov. 2006
Cargo:
Funcion:

Abril 2004
Cargo:
Funcion:

Estafeta S.A.

Ejecutiva Comercial

Sus principales funciones son la mantencién y fidelizacién de clientes, prospecciéon y busqueda
de nuevas carteras, especialmente en el drea de la mineria valorizacién dimensionamiento y
cubicacién de volumenes de carga y dar solucidn estratégica a problematicas presentadas,
ademas de coordinar logistica y operativamente los retiros y despachos de carga.

De forma interna cumplimiento de metas y objetivo mensual y trimestral, disefio de propuestas y
licitaciones.

Anualmente ha cumplido con las metas comerciales planificadas por la Gerencia, convirtiéndose
en la Ejecutiva Comercial Corporativa de Mayor antigliedad en la Compaifiia.

Empresa Gree Chile.

Ejecutiva Comercial

Sus principales funciones consiste en visitar a los clientes de acuerdo a planificacion de la
administracion de la empresa, desarrollando una evaluacion técnica y proyeccidon de
equipamiento de aire acondicionado, con la finalidad de disefiar y planificar proyectos y/o
licitaciones, cubicando y calculando los materiales requeridos para los procesos de cada obra.

Como Ejecutiva Comercial cumple los objetivos planificados por la Direcciéon, convirtiéndose en la
ejecutiva de mayores ventas de dicha compaiiia.

Empresas Comin. (Antofagasta)

Asistente de RRHH

Responsable de la recepcién y organizacién de la documentacion requerida para el ingreso de
personal a faenas mineras, encargada del reclutamiento de personal ademdas de todo lo que
conlleva a las tareas administrativa de la Gerencia de RRR HH de dicha Empresa.

Empresas Norbyte.

Ejecutiva Comercial

Responsable de gestionar y organizar la recepcién de 6rdenes de compra enviadas por entidades
publicas a través del contrato Marco de Chile Compra, ademas de generar carteras de nuevos
clientes y venta de suministro de equipamiento de impresidon y parte y piezas de equipos
computacionales.



Formacion Académica

2013 Cursando ler semestre de: Administracion en Sistemas Logisticos.
Instituto La Araucana.

Cursos
Técnicas Profesionales de Ventas y Negociacién para ejecutivos.

Desarrollo de Habilidades para la fidelizacion de clientes.

Técnicas Modernas de Post Venta.

AN NN

Habilidades Comunicacionales Oral y Escrita.

Otros datos

Inglés: Nivel medio.

Informatica. Microsoft Office, nivel usuario.
Autocad nivel usuario.
Manejo de sistema softland.

Movilizacién Propia.

Otra Informacién

Orientada a la satisfaccion total de sus clientes y a la calidad de servicio. Habilidades
comunicacionales, capacidad para trabajar bajo presion, trabajo en equipo, proactiva, con
flexibilidad ante cambios y enfrentar nuevos desafios en forma organizada, con facil adaptacién
a equipos de trabajos.  Habilidad para el aprendizaje y manejo de diferentes productos y
servicios. Se caracteriza por su liderazgo innato. Interés por capacitacién permanente.
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